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Lormont (33)

Réunions participatives ; formation interentre-
prises ou au sein de votre seule structure :

> outils, 
> méthodes et techniques de négociation,
> stratégie marché. 

Une analyse des besoins de chacun permet d’indi-
vidualiser le contenu et aux participants de repartir 
avec des solutions à appliquer claires, adaptées, 
efficaces.

Accompagnement & conseil sur le moyen / long 
terme et suivi personnalisé :

> bilan de votre activité, 
>formalisation des choix et des outils de vente 
comme de marketing,
> suivi pour assurer la réalisation de vos objectifs, 
votre autonomisation.

La comparaison avec l’œnologue me semble perti-
nente : il aide tout au long de la vie, même les excel-
lents vignerons ; je suis votre œnologue de la vente et 
du marketing qui travaille le commerce à vos côtés.


